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Economía_

La Caixa y Sabadell renegociarán 
las hipotecas para evitar desahucios 

Redacción. Madrid
la Caixa y el Banco Saba-
dell se muestran dispues-
tas a agotar todas las vías 
de negociación antes que 
proceder a la ejecución de 
la hipoteca en los casos de 
impago. ambas entidades 
sostienen que su objetivo 
es que los clientes que tie-
nen alguna dificultad con 
el abono de las cuotas del 
crédito mantengan su 
vivienda, según reconocie-
ron fuentes de ambas 
empresas a EFE.
 La firma presidida por 
Isidro Fainé recuerda que 
en el año 2009 puso en 
marcha un plan de ayudas 
para buscar soluciones 
alternativas al desahucio o 
la dación en pago. Un pro-
grama que ha beneficiado 
a 91.000 personas con 
operaciones de refinancia-
ción, a través de morato-
rias o aplazamientos y 
periodos de carencia. la 
medida ha hecho posible 
que los afectados hayan 

la entidad presidida por Isidro Fainé ha cerrado acuerdos con 91.000 
afectados desde 2009 ● Han iniciado programas para refinanciar la deuda 

reducido el pago tempo-
ralmente.
 Si aun así no se puede 
ref inanciar el crédito, 
“existe la posibilidad de 
ofrecer una dación en pago 
para liquidar la deuda del 
cliente y evitar los proce-

dimientos judiciales”, 
explica la entidad.
 la Caixa es una de las 
firmas que se ha adherido 
al Código de Buenas Prác-
ticas impulsado por el 
Gobierno para frenar los 
desahucios de familias en 

Su objetivo es que el cliente no pierda la casa. / AFP

15% de pérdidas que se producen con el 
transporte y la distribución de la energía y 
que son sufragadas por el sistema.
 Su instalación de autoconsumo sería 
rentable por sí sola; no necesitaría ni pri-
mas, ni subvenciones. al contrario, su 
beneficiosa decisión individual tendría ven-
tajas para todos, puesto que crearía activi-
dad económica y empleo, disminuiría las 
importaciones energéticas, contribuiría a 
luchar contra el calentamiento global y 
ahorraría pagos en emisiones de CO2…
 Sepa usted que ya puede ser protago-
nista de esa situación en España. Gracias 
a que la tecnología fotovoltaica ha reduci-
do sus costes un 80% en los últimos cinco 
años, el autoconsumo solar ya es una solu-
ción rentable para muchos consumidores. 
la legislación permite el autoconsumo 
desde finales del año pasado y el mercado 
está dando sus primeros pasos. 
 ahora bien, las horas en que produce la 
fotovoltaica no tienen por qué ajustarse a 
las horas en que consume el autoconsumi-
dor o el prosumidor, como empieza a lla-
mársele. los paneles generan durante el 
día, con lo que el autoconsumo instantá-
neo es una solución ideal para las empre-
sas, pero en los hogares, el mayor consu-
mo se produce por la mañana temprano y 
por la noche. El remedio para estos des-
acoples lo aporta el balance neto, que es 
un sistema de intercambio de energía que 
permite saldar la electricidad que exceda 
del autoconsumo instantáneo y verterla en 

la red cuando el generador para autocon-
sumo no pueda cubrir la demanda. En el 
caso fotovoltaico, los kWh de más que se 
producen en el día se compensan con 
suministrados por la red en la noche. 
 a diferencia de lo que sucede con el auto-
consumo instantáneo, con el balance neto 
se utilizan las redes eléctricas y ello intro-
duce elementos adicionales, como el pago 
de ciertos peajes por el uso de las mismas, 

la necesidad de que se gestione el intercam-
bio diferido de energía o, si procede, fisca-
lidad. En cualquier caso, el ahorro que pro-
picia el balance neto compensa al prosumi-
dor el soportar estos costes adicionales.
 El balance neto existe desde hace déca-
das en EE UU –lo aplican más de 40 esta-
dos– y en muchos otros países, como Italia, 
Dinamarca, Brasil o Japón. Tiene numero-
sas variantes, en función de las normas que 
lo regulen. Normalmente se circunscribe a 
instalaciones de pequeña potencia –en Ita-
lia hasta 200 kW–, pero hay casos mayores, 
como California, donde se acepta hasta 1 
MW, o Nuevo México, que llega a 80 MW. 

 El autoconsumo y el balance neto se pue-
den aplicar a un único prosumidor o a 
varios prosumidores cuyos consumos se 
asocien a una misma instalación, como 
puede ocurrir, por ejemplo, con una comu-
nidad de vecinos que tenga una planta foto-
voltaica en la azotea del edificio. Estos casos 
son los más favorables para los consumido-
res, porque minimizan el intercambio dife-
rido de energía que es propio del balance 
neto y evitan el uso del sistema eléctrico 
como un almacén virtual de electricidad.
 En España hay un real decreto sobre 
balance neto en tramitación desde finales 
del año pasado. Debería haber visto la luz el 
pasado mes de abril, pero las vicisitudes por 
las que atraviesa el país lo están retrasando. 
El ministro de Industria, José Manuel Soria, 
ha anunciado recientemente que su depar-
tamento sigue trabajando en la normativa.
 El autoconsumo con balance neto que se 
propone para nuestro país es muy tímido, en 
comparación con los modelos que hay fuera 
de nuestras fronteras. Se limita a instalacio-
nes menores de 100 kW y no permite a varios 
prosumidores asociarse a una misma insta-
lación. Está lejos de ser la mejor opción, pero 
todavía puede experimentar los cambios 
necesarios para que florezca un nuevo mer-
cado ligado al ahorro y la eficiencia, con 
muchas ventajas para los consumidores, 
tanto directa como indirectamente.

*Es presidente de la Unión Española 
Fotovoltaica (UNEF).

Autoconsumo 
fotovoltaico 

Jorge Barredo
El balance neto soluciona 
el desacople entre el 
horario de consumo del 
hogar y el de la empresa

Supongamos que usted instala unos pane-
les fotovoltaicos en el tejado de su casa o de 
su negocio y que la electricidad que produce 
ese sistema solar es más barata que la luz que 
le suministra la compañía eléctrica. lógica-
mente, usted consumirá toda la electricidad 
que pueda de sus paneles y sólo comprará la 
energía que necesite para cubrir sus necesi-
dades cuando, como ocurre de noche, la 
energía solar no pueda abastecerle. 
 Su bolsillo le agradecería el ahorro obte-
nido en la factura energética, pero también 
obtendría el agradecimiento de los demás 
consumidores, porque sus paneles, generan-
do junto al punto de consumo, evitarían el 

riesgo de exclusión social. 
Fuentes de la compañía 
af irman que son “una 
excepción muy pequeña” 
los casos en los que se eje-
cuta la hipoteca y se aprue-
ba un desahucio.
 También desde el Saba-
dell sostienen que sólo en 
algunos casos “muy pun-
tuales” han llegado a eje-
cutar alguna hipoteca, y 
cuando esto ha sucedido, 
la persona afectada se ha 
quedado en la vivienda 
pagando un a lqui ler 
social.
 La firma presidida por 
Josep Oliu declara que no 
ha llevado a cabo ningún 
desahucio, a pesar de que 
tiene clientes con dificul-
tades para hacer frente a 
sus obligaciones de pago. 
la política establecida por 
la compañía le ha llevado 
a renegociar la financia-
ción de deudas hipoteca-
rias y a aprobar carencias 
para facilitar el abono de 
los recibos.

Los empresarios se 
ven con Artur Mas
S. E. Madrid
Barcelona acoge entre hoy 
y mañana el Congreso 
Nacional de la Empresa 
Familiar, que reúne a 
empresarios y políticos, 
en un evento organizado 
por el Instituto de la 
Empresa Familiar (IEF). 
 Es uno de los foros 
empresariales más reco-
nocidos de nuestro país. 
además, este año tiene la 
particularidad de que se 
celebra en Cataluña, que 
está en plena campaña 
electoral para elegir al 
presidente de la Genera-
litat y en medio del polé-
mico proyecto indepen-
dentista lanzado por el 
presidente del Gobierno 
catalán, artur Mas. 
 Hasta la fecha el 
empresariado de nuestro 
país apenas se ha pronun-
ciado sobre dicho plan. 
Este congreso ofrece una 
buena ocasión, porque en 
él se darán cita cerca de 
400 empresarios de toda 
España y el propio artur 
Mas, que acudirá hoy a la 
inauguración, además de 
la vicepresidenta del 
Gobierno, Soraya Sáenz 

de Santamaría; el secre-
tario general del PSOE, 
alfredo Pérez Rubalcaba, 
y el director general de 
Empresa e Industria de la 
CE, Daniel Calleja. 
 El encuentro que cada 
año celebra dicho Institu-
to, presidido por José 
Manuel Entrecanales, y 
que este año se desarrolla 
bajo el lema de “Empresa 
familiar: valores, creci-
miento y futuro”, se cen-
trará en difundir las 
mejores prácticas en 
estrategia corporativa, 
gestión empresarial y 
gobierno familiar.
 Entre los asistentes, 
está prevista la presencia 
del presidente de Fiat 
Group, John Elkann; el de 
la Organización Cisneros, 
Gustavo Cisneros; el de 
BTG Pactual, andré Este-
ves; el de Damm, Deme-
trio Carceller; el presiden-
te ejecutivo del Grupo 
Puig, Marc Puig; la conse-
jera delegada de Riu 
Hotels&Resorts, Carmen 
Riu; el consejero delegado 
de Banesto, Javier San 
Félix, y el presidente de 
PWC, Carlos Mas.
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