
taller de 

diseño de 

punto de venta

tercera evaluación



pasos previos

solicitud de 

permisos



pasos previos

medios publicitarios: promoción 

del mercado de tu localidad



¿dónde vender? 

Y además…

en nuestro centro

en los mercados EJE



mercados 

10 a 14 h.



itinerario de la jornada 

llegada descarga productos montaje stand

ventas reponer existencias recogida



valnalón aporta

bolsas



valnalón aporta

stands

126 cm

80 cm

61 cm

200 cm
120 cm

20 cm



punto de venta

información productos

decoración

equipo

ambientación



punto de venta

información productos

decoración

equipo

ambientación



para poder informar…

quiénes sois

quiénes son vuestros 

patrocinadores

qué ofrecéis



para poder informar…

identifica tu cooperativa



para poder informar…

conoce el origen de los productos que vendes



punto de venta

información productos

decoración

equipo

ambientación



productos

la cartera de  productos …



productos

ofrece información detallada …



precio

descripción

procedencia

nombre del producto

descripción individual del producto



productos

ofrece información detallada …



productos

identifica el tipo de producto, precio …

????



productos

presenta tus productos



productos

presenta tus productos



productos

NO

envase



productos

SI

envase



productos

promociones



punto de venta

información productos

decoración

equipo

ambientación



decoración

preparativos



decoración



decoración



punto de venta

información productos

decoración

equipo

ambientación



ambientación



ambientación



ambientación



punto de venta

información productos

decoración

equipo

ambientación



equipo

imagen corporativa



equipo

turnos de trabajo



reparto de tareas

reposición 

existencias
montaje 

stand

venta caja

equipo



atención del punto de venta

reposición



• el rostro, la mirada, la sonrisa

•el cuerpo; manos, brazos, cuerpo

•el movimiento

•apariencia física y vestuario

•los complementos y símbolos personales 

•las distancias

•el uso del tiempo

equipo

la venta
atención al cliente



llevar cambio

equipo

control de caja



entrega el ticket con cada compra

equipo



medios de comunicación



recogida

evita

deposita la 

basura en el 

contenedor



cosas que no se deben olvidar

•cambio

•caja para guardar el dinero

•plantilla para tickets de compra

•hojas de control de ventas

•pegatinas promociones, descuentos…

•tijeras

•folios papel

•cartulinas, celofán, imperdibles, grapadora…

•bolígrafos, rotuladores, clips, cinta adhesiva…

•caja/bolsa para la basura





gracias

buena suerte


